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Resumo: Neste artigo, apresentamos uma andlise
das ocorréncias de estratégias de negociagdo da
face no texto de uma unidade de um livro didatico
de inglés para o segundo grau, partindo do
pressuposto de que, neste contexto, a face dos
interlocutores pode estar por natureza ameacada,
devido a imposicdo com que se dd sua leitura. A
partir dessa andlise, refletimos sobre possiveis
analogias entre a unidade do livro e uma unidade
de aula em uma abordagem comunicativa.
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Abstract: In this article | present an analysis of
the face-saving strategies occurences in a lesson
of an English didactic book for high-school level,
assuming that in this context the interlocutors’
face may be threatened by nature due to the
imposition of their reading. From this analysis |
consider the possibility of analogies between the
lesson analysed and a class unitbased ona
comunicative approach.
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Introducéo

Os estudos sobre a interacdo em sala de aula tém
despertado o meu interesse ja ha algum tempo, e dentre
os diversos elementos observaveis nesse contexto,
direcionei mais objetivamente minha atengdo para as
estratégias discursivas de negociagdo da face (GOFFMAN,
1967; BROWN & LEVINSON, 1987; TAVARES, 2001).

Em trabalhos realizados anteriormente, analisei a
ocorréncia das estratégias de negociagdo da face sempre
no discurso oral dos interlocutores. Em um primeiro
momento, focalizei a sala de aula de lingua estrangeira
(GAMA, 1996), seguindo os principios de uma abordagem
comunicativa (WIDDOWSON, 1991; ALMEIDA FILHO,
1993); e em um segundo momento de pesquisa, direcionei
meus estudos para um outro contexto, o das entrevistas
jornalisticas de televisio (GAMA, 1999). Em leituras 1'Trago Dominique
posteriores sobre 0 mesmo tema, compreendi, através de Maingueneau, que
Maingueneau' (2002), que essas estratégias encontram- segue a linha da E.scola
se também em textos escritos, pois, considerando que il Shhalieda

; 7 i Discurso, por ter sido

textos escritos também configuram uma relacio social, eles través da leituta deum
submetem-se, da mesma forma que o discurso oral, as de seus textos (2002)
regras da polidez. Um exemplo é dado por este mesmo  que surgiu aidéiade
autor, que analisa a ocorréncia de elementos da polidez ~ desenvolver o presente
em um texto de publicidade escrito, justificando essa analise ~ trabalho, como explicito
com a afirmagdo de que no discurso publicitario o problema malsadiente.
da negociagdo das faces é primordial porque sua
enunciacdo ¢ por natureza ameagada. O autor justifica
esta afirmacgao:

O simples fato de pedir para ser lido constitui ao
mesmo tempo uma ameaga para a face positiva do
responsavel pela enunciagdo, a marca do produto
(que pode ser vista como uma “chatice”) e uma
ameaga para as faces negativa e positiva do
destinatério (tratado como alguém sem importéncia,
a quem se pode pedir que dedique uma parte do seu
tempo a leitura do enunciado publicitario).
(MAINGUENEAU, 2002, p. 40)
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O autor faz uma comparagdo entre o texto
publicitario e o jornalistico e defende a idéia de que, para
0 primeiro, existe uma maior necessidade de elementos de
preservagao da face pelo fato de que ele nao é
deliberadamente comprado, mas vem acompanhando o
texto jornalistico, este sim escolhido por opg¢do pessoal
de cada leitor. Como ele mesmo afirma, o texto
publicitario “pede” para ser lido, e este fato pode acarretar
prejuizo para a face de ambos os interlocutores: autor e
leitor do texto.

A partir dessa constatacido, redireciono meus
estudos para o contexto educacional, observando que
pode haver uma relagdo entre o texto publicitario e o texto
de um livro didético. Minha reflexdo parte do pressuposto
de que, apesar de cada um deles pertencer a um contexto
distinto e realizar papéis diferenciados, ambos tém em
comum a caracteristica de serem leituras impostas. No
caso do livro didético, ndo € o aluno quem o escolhe. Em
muitas ocasides, também ndo é o professor, mas a
institui¢do de ensino, ou mesmo alguma instdncia superior.
Sendo assim, da mesma forma que o texto publicitario,
sob a perspectiva de Maingueneau (2002), o texto do livro
didético apresenta-se como uma possibilidade de ameaga
as faces do autor e do leitor, cada um com seu papel
definido na interagdo.

Meu objetivo, no presente trabalho, portanto, é
investigar como o autor de um livro didatico elabora o seu
discurso em relagdo ao uso de estratégias que possam
atenuar possiveis ameacas as faces dos interlocutores, a
partir da observacao das formas lingiiisticas usadas para
realizar atos de fala que sejam potencialmente ameacgadores
da face. Sem ter a pretensio de responder a essa pergunta
de uma forma ampla, dada a infinidade de exemplares de
livros didaticos que podem configurar um corpuspara este
tipo de estudo, busco apenas iniciar um processo de
observagio e andlise interpretativa de uma amostra do texto
em questdo, a partir do pressuposto de que a sua leitura,
realizada de forma imposta, pode fazer com que o seu autor
use artificios linglifsticos para amenizar tal imposicao.
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O livro selecionado para andlise foi selecionado
da cole¢do New Password: English, de Amadeu Marques
(2000), devido ao fato de a mesma ter sido recentemente
enviada pela editora para apreciagdo e possivel adogdo
em sala de aula na escola onde leciono, o Centro Federal
de Educagdo Tecnoldgica de Alagoas — CEFET/AL. A
referida colegdo é composta de trés volumes. Apos uma
rapida e superficial leitura dos trés, escolhi o segundo
volume, por acreditar ser o mesmo o correspondente ao
programa da segunda série do Ensino Médio, série na qual
leciono atualmente. O corpusfoi constituido de duas partes
iniciais do livro: o texto de apresentacdo e a primeira
unidade. Vale ressaltar que o texto de apresentagio € o
mesmo nos trés volumes da colecio.

Uma breve introducdo a Teoria das Faces
Erving Goffman (1967), em sua teoria das faces,
pressupde que em todo encontro social as pessoas tém
uma necessidade natural de passar para os outros Uma  :pgavante, podemos
imagem pessoal favordvel delas mesmas, de acordo com empregar, visando um
seus proprios conceitos do que é socialmente mais ou  mesmo sentido, 0s
menos aceitavel, e fazem isso através de estratégias  termosface ouimagem.
verbais e/ou ndo verbais, de acordo com a situagdo que ~ Originalmente, face
se apresenta. O termo original inglés facerefere-se, assim, zi;ja[eﬂmg =
a imagem social do individuo?, Ftsl
Brown & Levinson aprofundam o estudo de
Goffman, trabalhando especificamente com atos de fala e
a polidez. Em sua obra Politeness: some universals in
language usage (1987), listam uma série de atos que
consideram intrinsecamente ameagadores da face’, ou seja,
que quando realizados apresentam riscos para a imagem
social dos interlocutores. Alguns exemplos sdo os atos de
desculpar-se, dar ou receber uma ordem, receber ou fazer
uma solicitacao, etc.
Através de um estudo detalhado de trés diferentes
linguas e suas respectivas culturas, os autores apresentam
uma série de estratégias que podem ser usadas pelos
atores sociais para atenuar a ameaga destes atos.
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4 Ja referido aqui na
citagio de Maingueneau
(2002; p. 40).

* Neste trabalho, por
focalizarmos a escrita,
ndo usaremos as
expressdes falante e
ouvinte, mas,
respectivamente, autor
e leitor.

& Para estas
denominacdes, os
autores usam
respectivamente os
termos on record e off
record. (1987: 68-9)

Propdem que a face tem dois aspectos diferenciados que
denominam de face positiva e face negativa®. O primeiro,
a face positiva, é o desejo que as pessoas tém de mostrar
uma imagem social aceita e aprovada pelos outros. E o
segundo aspecto, a face negativa, ¢ a necessidade de
preservacdo do préprio espago, da privacidade e
intimidade de cada um, que nem sempre se quer
compartilhar com os outros. A dualidade positivo e
negativo nesse contexto nio tem uma conotagao de
oposigdo de valores. Como nos esclarece Yule: “a palavra
‘negativo’ aqui ndo tem sentido de algo ‘ruim’, mas é
apenas o polo oposto de ‘positivo’™ (1996: 61-2), ou
seja, sdo apenas termos que se opdem em relagdo aos
desejos dos individuos em razio do que se quer expor
(face positiva) e do que se quer preservar (face negativa).

As ameagas a face podem variar, de acordo com a
natureza de cada ato, focalizando, diversamente, as faces
positiva e/ou negativa do falante e/ou do ouvinte. Assim,
por exemplo, expressdes de desaprovacdo, critica, insulto
ou acusagdes sdo vistas como ameacadores da face positiva
do ouvinte enquanto atos impositivos como, por exemplo,
ordens, requerimentos, sugestdes e recomendagdes sdo
ameacadores da face negativa do ouvinte. Por outro lado,
0s atos que expressam pedidos de desculpa, confissoes,
admissoes de culpa ou de responsabilidade sio vistos pelos
autores como ameagadores da face positiva do falante, ao
passo que aceitar pedidos de desculpas pode ameacar a
face negativa do falante’ T. justamente para atenuar a
ameaga contida nestes e em outros atos que os interlocutores
utilizam-se de estratégias discursivas denominadas
estratégias de negociacdo da imagem. Para Brown &
Levinson (1987), essas estratégias podem ser realizadas de
forma direta ou indireta®, ou seja, explicita ou implicitamente.
Os autores listam uma série de estratégias verbais ¢ as
organizam em quadros explicativos (p. 102 e 131).

De acordo com tais estratégias de negociagdo da
face, apresentarei a seguir as duas partes do livro que nos
propomos a analisar: a apresentagdo e¢ a primeira
unidade.
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Parte 1: A apresentacéo

Segundo Brown & Levinson (1987), o ato de
apresentar-se pode constituir uma ameaca a face positiva
do falante, que fica sujeito a ndo causar uma boa impressao
inicial de si proprio, assim como 4 face negativa do ouvinte,
que pode achar tal ato uma invasdo 4 sua privacidade e
ao seu direito de néo estar disposto a conhecer algo ou
alguém naquele determinado momento, implicando um
futuro, e nem sempre desejado, comprometimento.

No texto de apresentagdo do livro (p. 3), o autor
faz uso de alguns atenuantes para diminuir os possiveis
riscos da situagdo. Inicia explicando o significado do titulo
e o objetivo da colegdo, demonstrando logo uma
preocupagao com a propria face positiva, quando
apresenta uma renovagio em sua proposta, uma
modernizacdo de seus contetidos para acompanhar o
jovem aluno de ensino médio, e um desbloqueio para a
sua entrada no “universo” da lingua estrangeira: “O objetivo
desta colegdo, agora inteiramente reformulada’, é mesmo
abrir passagem para o universo da lingua inglesa”. 7Nas citagoes dos dados,

Em seguida, com a afirmagao “Sabendo inglés, usarei sempre a fonte
vocé deixa de ser apenas um cidadio: passa a ser um  em italico para grifar os
cidaddo do mundo’, o autor, a principio, expde a face  trechos que estiverem
positiva do leitor, ao pressupor que ele nio conhece a  sendocomentados.
lingua alvo e que por isso ele é apenas um cidadio. Mais
adiante, porém, o autor parece recuperar a imagem positiva
do leitor, quando deixa implicito que ele j& possui alguma
habilidade com a lingua inglesa e com a leitura de textos,
no seguinte trecho: “Com ele vocé ird desenvolver seu
conhecimento da lingua inglesa, principalmente sua
capacidade de compreender textos escritos.” O autor segue
preservando sua propria face positiva, ao mostrar que
conhece os desejos do leitor em relagdo ao seu futuro e
que tem consideragdo por eles: “Além de ser requisito
essencial para os exames vestibulares, a compreensio de
textos em inglés vars facilitar seus estudos universitdrios e
ampliar suas oportunidades no campo profissional’.

Neste texto de apresentagdo, o autor “faz
promessas”, oferecendo um crescimento intelectual ao
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leitor em troca de sua aceitacdo e, conseqiientemente, de
sua leitura. O ato de fazer promessas traz riscos a ambos
os interlocutores, sendo uma ameacga a face positiva do
autor, que pode ndo corresponder as expectativas do
outro, e a face negativa do leitor, que pode se sentir
pressionado a aceitar tal ato e, portanto, em débito para
com o primeiro (BROWN & LEVINSON, 1987). Para
atenuar estas ameacas, 0 autor pronominaliza em terceira
pessoa o livro que ele proprio escreve, afastando dele
proprio o compromisso de realizar o que estd sendo
prometido: “New Password: English dd clara prioridade
a leitura: apresentatextos de diversos estilos [...] Aborda
uma grande diversidade de temas [...] Assim, contribuipara
asua formacdo cultural e, principalmente, para a formagao
de sua cidadania.” Distanciando o seu objeto — o livro —
dele mesmo, o autor atenua um possivel comprometimento
pessoal entre ele e o seu leitor. Neste caso, a
impessoalidade é uma estratégia adequada para
salvaguardar ambas as faces envolvidas na interagao.

Parte 2: A primeira unidade

A primeira unidade compde, junto com outras trés
unidades, a primeira parte do volume, intitulada Our place
in the universe (p. 7). Ao iniciar usando o pronome
referente & primeira pessoa do plural our o autor ja se
inclui no texto, apresentando logo pontos em comum e
assegurando identificacdo com o leitor. A gravura
escolhida para ilustrar essa pdgina acompanha bem a idéia
de cooperagio, ao mostrar duas alunas trabalhando juntas
em um aparelho de computador. Sido jovens, como se
supode ser o leitor.

A Unidade 1 (p. 9) é apresentada com o titulo So
Many Suns, So Many Worlds— que também ¢ o titulo do
texto para leitura a4 pagina posterior — e um texto
explicativo em portugués. Esse texto o autor ja inicia com
uma estratégia que preserva sua propria face positiva, ao
usar o nome de alguém reconhecido e aceito socialmente
na esfera intelectual do mundo ocidental, o cientista Carl
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Sagan, ao tempo em que valoriza o gosto do leitor,
oferecendo-lhe algo original e de recente publicagao: “O
texto a seguir ¢ um trecho ndo adaptado de Billions and
Billions, o iltimo livro de Carl Sagan, cientista norte-
americano falecido em 1977.”. Em seguida, o autor
continua demonstrando cooperagio e identificagdo com
o leitor, incluindo-se no texto junto com ele: “Sagan |[...]
ajudou-7os, com sua obra, a entender melhor o nossolugar
no universo”. Ao final deste texto introdutério & Unidade
1, o autor parece preocupar-se em preservar a face
negativa do leitor, ao fazer uma pergunta oferecendo
dados e sugerindo uma possibilidade e uma suposta
habilidade do leitor, sem ser explicitamente impositivo —
“Baseando-se na ilustragdo e no titulo, que hipdtese vocé
pode formular sobre o assunto do texto?”. Com este
questionamento, o autor sugere uma formulagdo prévia
da atividade que vai ser iniciada em seguida, facilitando a
sua execugdo e, assim, parecendo demonstrar, mais uma
vez, um intuito de cooperar com o aluno-leitor.

Na proxima péagina (p. 10), temos o referido texto
de Carl Sagan, e, em seguida, a secio Explore some more,
em que o autor apresenta uma série de sugestdes para
complementacdo a leitura do tema, inclusive através de
outros canais de comunicacdo, como o cinema e a TV.
Com essa contribuigdo, o autor preserva a sua face positiva
e a do leitor, demonstrando que é possuidor de um maior
conhecimento sobre o assunto e que deseja compartilhar
e, assim, cooperar com o leitor, para que o mesmo possa
também expandir seus conhecimentos.

A seguir, ha uma fotografia colorida de Carl Sagan
(p. 11) e um texto em lingua inglesa que o apresenta. O
autor continua preservando sua propria face positiva, agora
comprovando para o leitor que o texto oferecido para
leitura é de alguém reconhecidamente importante, através
da citagdo de cargos e titulos do cientista e de vérios de
seus feitos, no ambito da ciéncia, e através também da
prépria fotografia, que mostra o cientista falando em um
microfone, e parece estar proferindo uma palestra ou
dando uma entrevista. Seguindo esta mesma linha, ao final
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da unidade, h4 mais dois textos para leitura (p. 20-1), cujos
autores sfo o historiador americano Carl Becker e o fisico
alemao Albert Einstein.

Nos enunciados das atividades, o autor mantém
um discurso claro e objetivo, explicitando directamente o
que deseja do aluno, com os habituais imperativos:
identifigue, complete, observe, leia, faca, relacione,
procure, etc. Os enunciados escritos em lingua inglesa
seguem o mesmo estilo: “ Read the questions, give the
answers [...] and find the password.” Em alguns, um
pequeno texto informativo precede o comando, como no
exemplo a seguir: “This is the planet where we live. We
must take good care of it. What planet is this? Write the
second letter of its name.” Na estrutura de todos os
enunciados da unidade, ndo observamos nenhum termo
que consideramos atenuante do ato diretivo. Em apenas
um deles, uma expressdo de fungdo explicativa: “L'm cada
série de palavras, ‘denuncie o intruso’, isto € identifique
as palavras que ndo pertencem a coluna em que sec
encontram” (p. 12). Segundo Brown & Levinson (1987),
dar explicacées faz parte das estratégias da polidez
positiva, em que o autor demonstra interesse em auxiliar o
leitor, que, neste caso, pode necessitar de uma informacao
mais clara para realizar a agdo esperada.

O uso dos verbos no imperativo (de forma
marcante nos enunciados dos exercicios) e de outras
expressdes taxativas, sem qualquer clemento atenuante,
pode ser compreendido como um reflexo do estilo
autoritario do autor, que, em sua maioria, nao leva o aluno
a posicionamentos criticos, mas a respostas prontas,
esperadas como corretas. [lsta é uma questao que nao
abordamos diretamente em nosso trabalho, mas que
entendemos ser fundamental, quando se fazem reflexaes
sobre as interacées no contexto da sala de aula, pois
concordamos com Zozzoli (2002), em suas consideragoes
arespeito da qualidade dos trabalhos que favorecem uma
resposta ativa do aluno como leitor e produtor de textos.

Nas pdginas intermedidrias da Unidade 1,
observando a inclusio, entre um exercicio e outro, ou até
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fazendo parte dos mesmos, de gravuras como cartoons e
fotos de idolos do cinema americano, e entendemos ser
este um recurso usado pelo autor para estimular o aluno-
leitor a apreciar o material didatico. Neste caso, parece
que o autor preocupa-se em oferecer elementos pictoricos
e imagens de pessoas com os quais o leitor possa se
identificar, atentando, assim, para a valorizagdo de fatores
afetivos que acreditamos, em conformidade com Krashen
(1982), ser um aspecto bastante relevante para o
desenvolvimento do processo de ensino e aprendizagem.

Em relagdo aos breves textos em que o autor
explica algum ponto gramatical ou estratégia de leitura,
verificamos que hd apenas o uso eventual do discurso na
1° pessoa do plural, como nos seguintes trechos: “Em
textos de cardter cientifico como “So Many Suns, So Many
Worlds”, é comum encontrarmosmuitas palavras cognatas
[...]" (p. 11), e “Pelo contexto podemos concluir [...]" (p-
18). Este recurso, que assevera reflexividade e faz parte
também da polidez positiva, repete-se mais algumas vezes
no texto que encerra a unidade: “Que outras ligdes pode
nosdar a inimaginéavel vastidao do universo? Vocé acha,
por exemplo, que s6 pode existir vida inteligente no 170550
planeta?” (p. 22). Esse tltimo texto compde uma atividade
que objetiva levar o aluno a refletir sobre o tema que foi
visto. O autor solicita ao aluno que ele se questione sobre
as opinides dos cientistas citados e dé a sua propria opiniao:
“Vocé concorda com eles?”. Em outros dois trechos, o
autor continua solicitando a opinido pessoal do aluno:
“Vocé acha, por exemplo, que s6 pode existir vida
inteligente no nosso planeta?” e “ Vocé acha que o ser
humano ainda tem motivos para ser arrogante?”. Solicitar
a opinido do outro é considerar os desejos de sua face
positiva, pois, dessa forma, o autor da atengio e demonstra
interesse pelas idéias e valores do seu interlocutor. Por
outro lado, é interessante observar que, em um destes
trechos em que o autor poderia ter repetido o discurso
em 1° pessoa do plural (como referido no parégrafo
anterior), ele prefere usar a 3* pessoa do singular, pois,
neste caso, ele estd livrando tanto a sua imagem como a
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do leitor de um conceito geralmente mal visto pela
sociedade, que ¢ a arrogincia: “Vocé acha que o ser
humanoainda tem motivos para ser arrogante?”.

Através de expressdes recorrentes em toda a
unidade, como, por exemplo: “Juntamente com um colega,
identifique...” (p. 11); “Em dupla, relacione...” (p. 16);
“Juntamente com um colega, relacione...” (p. 17);
“Irabalhando em dupla, procure...” (p. 17); “pergunte a
um colega a opinido dele...” (p. 19). Vemos uma constante
preocupagio do autor em sugerir trabalhos em conjunto,
demonstrando atentar para a cooperacdo na negociacio,
refletida explicitamente no modo como propde a
realizacio das atividades.

Uma analogia entre a licao no livro e a aula

na sala

Apos analisar os textos do livro didatico em
questdo, sob a perspectiva do uso de estratégias
discursivas de negociagdo da face como um clemento de
interagdo entre autor e leitor, levantamos alguns pontos
para considera¢des e questionamentos.

Em primeiro lugar, observamos que, neste objeto
estudado, que ¢ apenas um exemplar entre tantos outros,
os recursos verbais e ndo verbais de preservagao da
imagem estao presentes, e sdo recorrentes em trechos bem
significativos. As estratégias que encontramos, no texto
analisado, mostram que ha uma preocupacgdo [reqiiente
por parte do autor com a sua propria face e,
conseqlientemente, também com a do leitor. lssas
estratégias, no entanto, estdo mais presentes nas partes
iniciais e finais da ligdo, nos textos introdutorios e no texto
que encerra a unidade. Nessas ocasides, o autor dirige-se
ao leitor de uma [orma mais pessoal, fazendo sempre uso
de atenuantes lingiifsticos. [Fssa oferta pode gerar uma
contra resposta semelhante, segundo o principio da
cooperagdo postulado por Grice (apud Tavares, 2001),
que diz que um processo de comunicagao implica um

acordo tacito entre os seus participantes, levando-os a
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respeitar regras, Como em um jogo, que variam de acordo
com o contexto e o papel de cada um.

No livro didético, o papel do autor é fazer com
que o seu leitor realize tarefas para atingir um determinado
aprendizado prometido pelo primeiro. Para atingir esse
objetivo, ele colabora com o seu interlocutor com um
discurso que o valoriza. Sentindo-se valorizado, o aluno-
leitor pode mais facilmente aceitar as imposigdes de seu
interlocutor e participar do processo comunicativo que ali
se instaura. Por outro lado, ndo podemos deixar de
considerar que essa constante agdo do autor, que pode
ser interpretada como uma preocupagido recorrente em
cooperar com o outro, pode ser vista também pelo dngulo
da imposigdo camuflada, ja que, a principio, o texto do
livro didético é considerado aqui, assim como o texto do
informe publicitario, como uma leitura imposta. No caso
do texto de publicidade, pressupde-se que o leitor comum
ndo estd realmente obrigado a ler, pois supde-se que seja
o texto jornalistico que de fato o interessa. O texto do
livro didatico, porém, pela propria assimetria de papéis
de professor e aluno em sala de aula, pode ser realmente
veiculado como uma imposigao de leitura.

O fato de as estratégias de preservagio da face
encontrarem-se mais presentes em determinadas partes
do que em outras, levou-nos a outra reflexdo. Percebemos
que, como em uma unidade de aula que segue principios
metodoldgicos da abordagem comunicativa, as atengdes
dadas ao inicio e ao final da unidade parecem semelhantes
em ambos os contextos. I comum entre os professores a
preocupac¢do com a forma de apresentar 0 novo insumo
ao aluno, para que ele possa, desde os primeiros momentos,
interessar-se pela atividade de aula, para com isso se obter
a participacdo desejada e, talvez, uma aprendizagem bem
sucedida. As chamadas atividades de warm-up fazem
bem esse papel. As vezes, atividades realizadas em cinco
minutos j4 inserem o aluno no universo do tema da aula.

No caso especifico da leitura, temos as conhecidas
pre-reading activities, ou atividades de predigao de leitura,
que tém como objetivo principal ativar o conhecimento
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anterior do aluno-leitor em relagao ao topico que vai ser
apresentado no texto (DIAS, 1990). Dessa forma, sio
atenuadas as incertezas do aluno em relagdo ao que serd
lido, fazendo com que ele se sinta mais confortavel
emocionalmente e mais preparado cognitivamente para a
apresentacdo de um novo insumo. A hipdtese do filtro
afetivo (KRASHEN, 1982), que estabelece como os
fatores afetivos se relacionam com o processo de ensino
e aprendizagem de uma lingua estrangeira, confirma a
importéncia desse tipo de atividade na aula de LE.

A atividade final, que visa & avaliacdo do aluno-
leitor sobre o que foi apresentado, seja no texto do livro
diddtico ou em toda a unidade de aula, é também bastante
relevante. A realizagdo deste tipo de atividade permite
ao aluno o exercicio da critica, aceitando ou refutando a
informacio que lhe foi veiculada. Segundo Almeida Filho
(1993), em uma aula de lingua estrangeira, esta ¢ a fase
em que o aluno “retorna a um nivel de consciéncia e
realidade que o engajamento anterior em atividades de
uso permitira esquecer ou abrandar” (1993, p. 31). No
entanto, em concordincia com esse mesmo autor,
considerando a relevincia de todos os momentos da aula,
e de quanto os fatores do “estrangeirismo” da lingua-alvo
podem deixar o aluno desconfortavel e até mesmo
resistente ao processo de aprendizagem, acreditamos que
as atitudes de motivacdo e minimizacgao destas diferencas
nio devem ser adotadas apenas nos momentos iniciais e
finais da unidade, mas ao longo de toda a aula.

Concluséo

Despertar a atencao do outro, apresentar-se bem,
manter a atengao e despedir-se, sentindo que causou uma
boa impressio, ou, pelo menos, alguma impressio, no outro,
¢ algo desejado pelas pessoas em vdrias situagoes. Nem
sempre obtemos éxito, nem sempre conseguimos causar
uma “boa imagem” de nds mesmos, e isso pode se tornar
ainda mais dificil quando nossa presenga ¢, de alguma forma,
imposta ao outro. O que nos impulsionou a realizar a
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presente analise foi justamente a identificacdo desta
problematica na leitura de um livro diddtico, e, apds analisar
as escolhas lingiiisticas do autor em relagdo a negociagio
das imagens em jogo, as nossas reflexdes nos levaram a
fazer uma relagio do objeto estudado com o contexto no
qual ele esta inserido, a sala de aula.

Seja como autor de um livro didatico, seja como
professor na sala de aula, o fato de “ser” uma imposigédo
pode fazer com que sejam adotadas posturas diversas,
refletidas nas escolhas lingiiisticas de cada um: pode-se
usar o autoritarismo, que a propria posigdo confere naquela
ocasido, ou pode-se tentar negociar a propria imagem de
forma menos impositiva, mostrando que hé preocupagio
e desejo de cooperagdo com o outro.

Como professora de ensino médio, convivendo
diariamente com alunos-leitores em sala de aula, acredito
que posso compreender melhor, e contribuir mais
efetivamente com o processo no qual estou envolvida,
quando procuro estar sempre atenta as diversas
possibilidades de interpretacido das atuagdes lingliisticas
das pessoas em seus diferenciados, e ndo raro assimétricos,
papéis sociais. A partir da realizacdo adequada de
atividades que, além de apresentarem um bom insumo,
favorecem a cognigdo e a afetividade através da ativagdo
de um conhecimento anterior do aluno-leitor, e o exercicio
do seu senso critico através da sua propria avaliagdo do
que lhe foi apresentado, creio que é possivel proporcionar
a0 mesmo a possibilidade de construir o seu proprio saber
com uma postura mais segura e independente, fundamental
para o seu crescimento pessoal.

Para finalizar este artigo, apos todas essas
reflexdes, cito Morin, com quem concordo, quando afirma
que “a missdo do didatismo é, antes de tudo, encorajar o
autodidatismo, despertando, provocando, favorecendo
a autonomia do espirito” (2001; p. 11), e nos lembra,
mais adiante, que essa postura “de encorajar, de instigar
a aptiddo interrogativa e orientd-la para os problemas
fundamentais de nossa prépria condigdo e de nossa
¢época” ndo pode ser inserida em um programa curricular,
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mas ser impulsionada pelo que o autor denomina de
“fervor educativo” (2001; p. 22). Acredito que sO através
deste sentimento torna-se possivel proporcionar aos
alunos-leitores oportunidades para que eles cresgam,
vendo e compreendendo o mundo em que estdo inseridos
com seus préprios olhos, e assim compreendermos que
cles também nos proporcionam crescimento com suas
préprias vivéncias para, juntos, com liberdade e
independéncia de idéias, dentro das relativas
possibilidades de autonomia que nos sao conferidas
(ZOZZOLI, 2002), seguirmos em frente, no continuo
processo de construgdo do nosso proprio saber.

SO LEITURA & Macrio, .39, p. 75-92, san./oun. 2007
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